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Experte im Thema Autohaus und Autohandel.   

Ausbildung von Verkäufer/-innen im Rahmen der GAV 
Zertifizierung. 

Vertriebscoaching für Start-Ups unterschiedlicher Branchen. 

Personalauswahl: Langjähriger Einsatz als Beobachter, 
Interviewer und Moderator bei Potentialeinschätzungen und 
Zertifizierungen.

10 Jahre Erfahrung als Verkäufer im Außendienst. 

13 Jahre Erfahrung als Führungskraft im Vertrieb. 

15 Jahre Erfahrung als Trainer und Coach.

Expertise im Bereich Führung & Coaching Added Values 

Trainer- und Coachingprofil für Vertrieb & Führung

Expertise im Bereich Vertrieb & Verkauf USPs

1960 in Glückstadt geboren; verheiratet, 1 
Sohn; 2 Enkel, lebt in Göttingen 

Trainingssprachen: Deutsch (Muttersprache), 
Englisch  

Trainingsformate: Online- und Präsenztrainings, 
Coaching on the Job, Workshops. 

Interessen: Basketball, Motorsport, Fotobücher, 
Zeit mit Familie und Freunden verbringen.

Assessment-Center  

Kompetenzdiagnostnik 

Vertriebscoaching  

Kommunikationstraining 
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Zielgruppen: Key Account Management, Vertriebsaußendienst, 
Inside Sales, Vertriebsinnendienst, Service & Support, Customer 
Care, Technical Support, Pre Sales, Verkäufer- innen in Ausbildung.  

Prozessanalysen unterschiedlicher Vertriebsthemen Coaching von 
Vertrieblern und Führungskräften konkret auf den Prozess und die 
Lösungen bezogen. 

Zielgruppe Führung: (Top- & Mittleres-)Management, Projektleitung, 
Team- und Gruppenleiter.


