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350+ Seminare & Workshops durchgeführt. 

Theorie & Praxis Kenntnisse: Für realitätsnahe und 
umsetzbare Seminarinhalte. 

Seminarmethodik: Lebendig und interaktiv gestaltet. 

Wertschätzend und zielführend: Erwartungsabfragen, 
Humorvoller Umgang, Selbstreflektion & Transferaufgaben. 

15+ Jahre in der Einzelhandelsbranche: Möbel & 
Inneneinrichtung. 

Abteilungsleitung Einrichtungshaus: Verkaufssteuerung, 
Preisgespräche & Einwandbehandlung. 

Verkaufsseminare & Workshops: Grundlagen von 
Verkaufsgesprächen, Einwandbehandlung, VK-Rollenspiele. 

Coaching von Verkäufern & Auszubildende im Vertrieb: 
Coaching am Point of Sale.

Expertise im Bereich Führung & Coaching Added Values 

Trainer- und Coachingprofil für Vertrieb & Führung

Expertise im Bereich Vertrieb & Verkauf USPs

1993 in Karlsruhe geboren; glücklich 
verheiratet, 1 Kind; lebt in Malsch / nördlicher 
Schwarzwald. 

Geschäftsführer und Trainer bei Workshop 
Experience. 

Zertifizierter Fachtrainer (ISO 17024). 

Ausbilder (AEVO). 

Trainingssprachen: Deutsch (Muttersprache). 

Trainingsformate: Präsenztrainings, Workshops, 
Moderation. 

Interessen: Finanzen, 
Persönlichkeitsentwicklung, Reisen, Kochen.

1:1 Coaching  

Foto-Cloud  

Motivations-Karten  

Online-Training 

Teambuilding und Teamentwicklung 

Online Selbstreflexion 

Persönlichkeitstraining 
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10+ Jahre Personalentwicklung: Teamleiter PE & Trainer in 
internationalem Handelsunternehmen. 

Leitung der Führungsnachwuchsakademie: Seminare und 
Einzelcoachings für angehende Führungskräfte. 

Trainer Leadership-Programm: Grundlagen der Führung, 
Entwicklungsgespräche, Rhetorik-Training, Persönlichkeitsseminar. 

Zielgruppe Führung: Projektleitung, Team- und Gruppenleiter, 
Verkaufsleiter.


