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Verschiedene Seminare für Verhandlung, Kommunikation 
und Konfliktmanagement. 

Erfahrung im Vertriebsinnendienst  und Ausbilderin in einem 
Finanzdienstleistungsunternehmen. 

Dienstleister im Bereich Telefon-Marketing & Online Marketing 
(Setter und Closer).

Maßgeschneiderte Trainings, Coachings & Projekte für 
Unternehmen aus Industrie, Handel und Dienstleistung. 

Zufriedene Teilnehmer pro Jahr (Note: Ø 1,4); zahlreiche 
externe Evaluationen belegen die Qualität unserer Arbeit. 

Verschiedene Branchen, national & international; u.a.  
Software, Energie, Nah und Fernverkehr,  Luft- und Raumfahrt, 
Halbleiter , Pharma, Finanzwesen uvm. 

Expertise im Bereich Führung & Coaching Added Values 

Trainer- und Coachingprofil für Vertrieb & Führung

Expertise im Bereich Vertrieb & Verkauf USPs

1973 in München/Bayern geboren; 
verheiratet, 6 Kinder; lebt in Uhingen bei 
Stuttgart. 

Trainingssprachen: Deutsch (Muttersprache), 
Englisch. 

Trainingsformate: Online- und Präsenztrainings, 
Coaching on the Job, Workshops, Moderation. 

Interessen: Städtetrips, Camping, Wandern, 
Garten, historische Romane, Sportakrobatik, 
Elternbeirat seit ca. 16 Jahren.

Wissenstransfer   

Dialogmaterialien  

Stellenbeschreibungen  

Prozessbeschreibungen/-optimierung 

Design Thinking Ansatz 

LEGO® Serious Play® method 

Agile Methoden
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Langjährige Expertise im Zuge der Einführungund Optimierung von 
Changement-, Qualitätsmanagement- und 
Restrukturierungsprojekten. 

Systemischer Businesscoach (Steinbeis Akademie). 

Design Thinking Coach (Coaching Concepts Academy). 

Trained Facilitator for LEGO® Serious Play® method (EOL 
Academy). 

Scrum Master I + II (Scrum.org). 

MHFA Ersthelfer – Kurse für psychische Gesundheit. 

Zielgruppe Führung: (Top- & Mittleres-) Management, Projektleitung, 
Team- und Gruppenleiter. Seit 20 Jahren Berater, Trainer & Coach.


