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Vertriebs und Trainingserfahrung in vielen Branchen und 
Vertriebsstrukturen. 

Hypnotische Sprachmuster. 

Wert(e)voll verkaufen. 

Buchautor. 

Verkaufstrainer. Seit 2019 hauptberuflich. 

Vertrieb: Über 20 Jahre Vertrieb in Einzelhandel, 
Vertriebsinnendienst, Vertriebsaußendienst, Akquise, 
Vertriebsstruktur, Vertriebsleitung, B2B, B2C, Flächenvertrieb, 
3Schichtiger Vertrieb. 

Vertriebsstrukturen: Startups, KMU, Konzernstrukturen 

Branchen: Baubranche, Holzmodulbau, Verpackungsindustrie, 
Software, Medizin, Sport, Mode, Maschinenbau, Boote, 
Befestigungstechnik, Metallbau.

Expertise im Bereich Führung & Coaching Added Values 

Trainer- und Coachingprofil für Vertrieb & Führung

Expertise im Bereich Vertrieb & Verkauf USPs

1978 geboren; ledig, lebt in Nesselwang im 
Allgäu. 

Trainingssprachen: Deutsch (Muttersprache), 
Deutsch. 

Trainingsformate: Online, Präsenz und Hybrid 
Trainingon the Job, Workshops, Moderation. 

Interessen: Schwimmen, Radeln, Laufen, 
Triathlon, Berge, Meditieren, Hypnose. 

Videotraining 

 „Digital Selling“ 

Wissenstransfer  

Leadership- & Tool-Update  

Seminarunterlagen 

Einwandbehandlung 

Gesprächsstruktur 

Assessment-Center  

Persönlichkeitsanalysen
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Zielgruppen: Key Account Management, Vertriebsaußendienst, 
Vertriebsinnendienst, Service & Support, Customer Care, Technical 
Support, Pre Sales.  

Mentor in Kommunikationsthemen. 

Langjährige Expertise. 

Zertifizierter NLP-Master.


